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JER UBEZPIECZEN

KORZYSCI WYNIKAJACE ZE WSPOLPRACY Z UNILINK

Atrakcyjne rynkowo prowizje i kontrakty.

Brak planéw sprzedazowych.

Polisa OC Agenta w doskonatej cenie, a dla Agentdw pracujgcych dla nas na wytgcznosc — brak
koniecznosci posiadania wtasnej polisy OC Agenta.

Polisa OC dotyczgca RODO i IDD w doskonatej cenie.

Wypftata prowizji w ciggu 24 godzin od daty naliczenia.

Dostep do budzetu znizek dla klientéw uzyskanych przez Unilink w Towarzystwach.

Dostep do wybranych ofert na preferencyjnych warunkach - np. terminale pfatnicze, samochody
flotowe, opieka medyczna czy karta MultiSport.

Program Lojalnosciowy UniPunkty — gdzie zebrane punkty mozna wymieniaé na gadzety dla Klientéw
lub Voucher na dodatkowg prowizje. Istnieje réwniez mozliwos¢ zakupu gadzetéw dla Klientow
réwniez za gotéwke.

Program UniPartner — przyspieszenie rozwoju Agencji poprzez profesjonalne oznakowanie placéwki i
dotaczenie do najwiekszej w Polsce sieci placdwek agencyjnych, wspieranych marketingowo. Dostep
do gotowych rozwigzan i materiatdw marketingowych od Unilink, wsparcie zespotu specjalistow ds.
marketingu w Centrali Unilink, strona www Agencji, wsparcie Trenera Biznesu, auto stuzbowe w
atrakcyjnej ofercie, bezptatne rozwigzania technologiczne (np. poréwnywarka UniMarket czy
UniCRM).

Samochdd w nagrode za przypis™* - auto z logo Unilink udostepnione bezptatnie dla Partneréw na 12
miesiecy. Warunkiem przekazania pojazdu jest osiggniecie przypisu 3 min. zt. oraz osiggniecie
dynamiki na poziomie 120% r/r**.

Samochdd za optatg — auto z logo Unilink w ultra atrakcyjnej ofercie wynajmu (stata optata
abonamentowa) na 30 m-cy.

Bezptatne rozliczenie catej produkcji za posrednictwem Centrali Unilink.

Bezptatne rozliczenie inkasa gotowki.

Departament Wsparcia Sprzedazy — najlepsi specjalisci, ktdrzy pomagajg we wszelkich aspektach
wspotpracy z Unilink i Towarzystwami, rowniez produktowych i transakcyjnych (np. znizki). Dostepni
poprzez telefon, komunikator, strone www, FB (UniFace), udostepnienie ekranu i poczte tradycyjng,
a wszystko to w godzinach 8.00 do 18.

Wsparcie Dyrektora Regionalnego Unilink bezposrednio w regionie Partnera.

Wsparcie Dyrektora Regionalnego ds. Zycia i Zdrowia w zakresie sprzedazy ubezpieczer zdrowotnych
i zyciowych w regionie Partnera.

Najwieksza na rynku multiagencyjnym grupa Dyrektoréw Regionalnych.

Wsparcie zespotu ds. ubezpieczen korporacyjnych w Centrali, utatwiajgcych obstuge Klientéw korpo i
umozliwiajgcych dostep do ofert standardowo niedostepnych dla Agenta.

Wsparcie dedykowanych do wspdtpracy z Unilink, Menadzerdw Sprzedazy z Towarzystw, takze
bezposrednio w regionie Partnera.

Wsparcie naszych Specjalistow Produktowych.

10. Petna obstuga procesu licencyjnego w KNF - zatatwienie formalnosci w procesie rejestracji.
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11. UniFace — czyli forum Agentéw Unilink S.A. Wymiana doswiadczen, wzajemna pomoc, najwazniejsze

informacje dotyczgce wspétpracy z Unilink i Towarzystwami.

12. Bezptatny cotygodniowy newsletter z biezgcymi informacjami i wiadomosciami o rynku

ubezpieczeniowym.

13. UniAgent, czyli wszystko w jednym miejscu - jeden, wygodny i intuicyjny system informatyczny

Nouvs

wspierajgcy prace Agenta, poprzez dostep do nastepujacych narzedzi:

e Porownywarka ubezpieczern komunikacyjnych UniMarket, wraz z czytnikiem kodéw AZTEC.

e Darmowy dostep do narzedzia UniCRM pozwalajgcego zarzadzad i planowac prace z baza
swoich klientow.

e Kalendarz szkoler — miesieczny widok z oferowanymi szkoleniami, zaréwno zawodowymi,
jak i produktowymi, sprzedazowymi, a takze z zakresu zmian legislacyjnych.

e Zapisy na egzaminy on-line w systemie.

e Platforma do wysyfania wypowiedzen oraz umoéw kupna-sprzedazy on-line.

e Optata polis przez system.

e Kalendarz odnowien - prosty sposdb na monitorowanie polis wznowieniowych.

e Systemowy Komunikator z Departamentem Wsparcia Sprzedazy.

e Baza dokumentdéw, niezbednikdéw czy kompendiéw wiedzy dostepna do pobrania w jednym
miejscu.

e Samofakturowanie on-line.

e Dostep do biezgcych rozliczen i specjalnego modutu reklamacji.

e Aplikacja na telefon naszego systemu informacyjnego - mUniAgent.

o Aplikacja mobilna tgczaca klienta z Agentem — na jesieni!

Kompleksowa i najszersza w Polsce oferta produktowa w jednym miejscu. Oferujemy dostep do
petnej oferty ponad 40 Towarzystw majgtkowych, zyciowych, wiodgacych TFI oraz produkt smart11 i
easy (sktadki na raty).

Wsparcie Specjalistow z Centrali Unilink w przygotowaniu i spolisowaniu oferty korporacyjnej i
zyciowej.

Woyliczenie oferty i wystawienie polisy w TU przez specjaliste z Centrali Unilink - dotyczy TU, na
dostep do ktérych Partner oczekuje.

Dostep do dobrowolnych dedykowanych produktéw ubezpieczen.

Liczne konkursy sprzedazowe z atrakcyjnymi nagrodami.

Dostepnos¢ szkolen: tradycyjnych, bezposrednich, on-line lub zdalnych.

Wsparcie Trenera Biznesu, ktéry przeprowadzi analize SWOT. Agent otrzyma informacje o mocnych
stronach swojego biznesu, ale takze rekomendacje dziatan korygujgcych te stabsze. A wszystko po to,
aby polepszy¢ funkcjonowanie firmy i tym samym wyniki.

*Przypis i dynamika liczony rok do roku, od stycznia do grudnia.
** partnerzy, wspotpracujgcy ze Spétkami wchodzgcymi w sktad Grupy Unilink mogg otrzymac auto od Unilink po roku od akwizycji.
Warunek ten nie musi byc¢ spetniony w przypadku wstgpienia do Programu UniPartner.

Wersja 31.03.2020 r.



